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Asi son los ‘4ngeles’ de los emprendedores

‘BUSINESS ANGELS'/ |_as redes de inversores privados constituyen una buena alternativa para canalizar recursos que ayuden a
acelerar negocios. Las compafifas de Internet, software, energfas renovables y salud son las que mas fondos captan.

TinaDiaz. Barcelona

Dinero llama a dinero. El
boom de laemprendeduria, el
éxito de proyectos como
Password Bank, Softonic o
LetsBonus y la bisqueda de
alternativas al mercado
immobiliario y a la bolsa han
despertado un mayor interés
por invertir en start up. Las
redes de business angels hace
tiempo que existen, pero el
cierre del grifo de los bancos
las ha consolidado como una
via de financiacion para el
emprendedor. En contrapar-
tida, ponerdinero enunastart
up con un modelo de negocio
escalable augura, en muchos
casos, un retorno rapido para
el inversor, aunque con un al-
toriesgo.

SomBiotech, Offerum, My
Star Autograph, Privalia,
Marfeel, Kantox, Cooltra,
Brainsins y Sagetis, entre
otras muchas firmas, han re-
cibido inyecciones econémi-
cas de inversores privados a
través de alguna de las doce
principales redes catalanas de
business angels, en las que en
acasiones también participan
Jamily office.

No todas actian igual. Los
socios de redes como Esade
BAN, Eix Technova o la del
[ESE acuden a un foro, selec-
cionan el proyecto en el que
quieren invertiry canalizan la
inversion, manifiesta Manuel
Matés, de Necotium, Tam-
bién hay redes organizadas
que “se involucran mas en el
proyecto, lo cogen desde el
inicio, lo analizan, hacen la
due dilligence, estin en la ne-
gociacion y siguen la partici-

pada”, aflade Matés, En este .

modelo estan Antai, BCN Bu-
siness Angels, Know Capital y
lapmpnaNemm:m.Adm&,
esta el business angel que va

porlibre invirtiendo en el pro-

" yectoqueleinteresa.

Campos para invertir
Los negocios de Internet —es-
pecialmente los de comercio
electronico— y software han
triunfado en los foros de in-
versores. Pero, jcual serd el
proximo sector estrella? La
mayoria de los inversores
apuntan a las aplicaciones
moviles, sobre todo cuando
surjan apps que mejoren la
productividad de las empre-
sas. Las smart cities, la impre-
sion 3D y los juegos sociales
online son otros segmentos
mencionados.

“Las energias verdes junto
con las industrias culturales y
creativas tienen mucho po-

Inversores privados del IESE

La red de business angels de la escuela de negocios IESE esta
integrada por 121 inversores privados y ha invertido mas de 16
millones de euros en 63 empresas desde que se creé en 2003.
Entre las Gltimas operaciones destacan Smadex, Tritium,
Solostocks, Byhours y Habitissimo. La mayoria de las
inversiones del IESE son de 200.000 euros, aunque también
ha participado en rondas aportando un mayor importe, como
ocurrié en el caso de Onbile, Careesma, BuyVip y Privalia.
Amparo San José es |a gerente de la red del IESE, que preside
Juan Roure. El principal foco de interés de la plataforma son
los negocios de Internet y software, seguidos de biotecnologia
y salud, energias renovables, servicios e industria.

Juan Roure preside la red del (ESE y de la Asociacién Espafiola de Business Networks./ER

La red de la escuela de negocios Esade

Unos 120 inversores privados de Barcelona y Madrid integran
Esade BAN, la red de business angels de la escuela de negocios
Esade. La iniciativa que dirige Fernando Zallo se puso en marcha
en 2006 y, desde entonces, analiza unos 300 proyectos al afio.

En los Gltimos tres afios, la red ha invertido 11,45 millones de
euros en 57 empresas. Solo en el primer semestre de este afio,

Esade BAN ha inyectado 1.8 millones de euros en 15 start up.

Entre las participadas de Esade BAN, destacan Wuakitv,
Visualnet, eye0S, Goldemar y Nub3D, por ser las empresas en
las que la red ha invertido mas. El 85% de las inversiones de
business angels de Esade son en tecnologia; el 5%, en proyectos
industriales; otro 5%, en salud; y el resto, en otros sectores.
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Business Angels Network de Catalunya

Creada en 2002 por iniciativa de la patronal Cecot, Business
Angels Network de Catalunya (Banc) cuenta con cien
inversores privados entre business angels, family officey
fondos. La red de inversores privados destina una media de un
millon de euros en siete u ocho empresas al afio. Por ejemplo, gl -
afio pasado invirtié 945.000 euros en ocho comparfifas. Y entre
2009 y 2012, considerados los afios mas activos, ha invertido
en 21 operaciones con un volumen de 2,86 millones de euros.
Banc, dirigida por Albert Colomer, se fija en todos los sectores
pero el 40% de los proyectos en los que invierte son
tecnolégicos, un 25% del sector industrial, otro 25% de salud
y el resto se reparte entre ofras dreas empresariales. El
presidente de Cecot, Antoni Abad, también preside Banc.
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tencial de crecimiento”, para
Albert Colomer, de Banc. An-
tonio Sala, de BCN Business
Angels, destaca los proyectos
de biotecnologia porque “tie-
nen més recorrido que las tec-
nolégicas y pueden dar consi-
derables plusvalias”. Mien-
tras, José Manuel Carol, de
Eix Technova, sefiala que “lo
relacionado con la educacion
tiene mucho recorrido por-

que en los colegios se sigue
dando clase de formasimilar a
ladehace 20 afios”.

Pese a que la tecnologia
avanza muy deprisa, “atn
tiene potencial con la apari-
cién de nuevos productos en
el comercio electrénico y de
nuevos modelos de negocio”,
seiiala Carlos Blanco, de First
Tuesday.

“Mas que sectores, los in-

versores analizan proyectos
concretos puntuales —opina
Jestis Monleon, de See-
dRocket Angels-,y donde hay
un buen equipe, una buena
oportunidad y modelos esca-
lables estan invirtiendo”.

La mayoria de las redes se
centran en el sector de las tee-
nologias de lainformacionyla
comunicacion (TIC). Este in-
terés que despiertan las start

up tecnoldgicas se justifica en
que se trata de proyectos con
“un modelo de negocio esca-
lable, que tienen una vision in-
ternacional desde el prineipio
y no requieren de una inver-
sion multimillonaria”, argu-
menta Juan Roure, de la red
del IESE. Pese a que a veces

conllevan mas riesgo, también

suponen rentabilidades y re-
fornos mds importantes e in-

mediatos para los inversroes,
agrega Colomer. Los inverso-
res, en genmﬂ valoran que el
ecosistema inversor catalén
pasa por un buen momento.
“Desde hace dos afios esta-
mos viviendo un boom en el
sector emprendedor”, dice
Carol.

Las redes de inversores pri-
vados afirman que hay capital,
pero, frente a lamoda por em-
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Economistes BAN
Economistes BAN es la red de
inversores privados que el Col-legi de
Economistes de Catalunya impulsé
en 2012. Dirigida por Xavier Ollé, la
plataforma tiene 129 inversores y ha
invertido 1,2 millones en Beablooy
Foodinterest. La red se ha centrado
mads en el sector de las tecnologias
de la informacién y la comunicacién.

Carlos Blanco, impulsor de la red First Tuesday./ ER.
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First Tuesday

La red First Tuesday tiene mas
de cuatro afios de vida pero no se
2012, afo en el que se levantaron
2.8 millones para 12 start up.
Liderada por Carlos Blanco, First
Tuesday cuenta con 16 inversores
inscritos y esta centradaen
empresas digitales en fases
iniciales, sobre todo, de software,
e-commercey redes sociales.

BCN Business Angels
Més de 40 inversores forman BCN
Liderado por Antonio Sala, el inversor
accede por invitacion. Desde su
fundacién ha aportado méas de diez
millones en 17 operaciones. La red
invierte anualmente entre un millon y
1,5 millones de euros en proyectos

- tecnlégicos e industriales.

Xavier Ollé, director de'Eeomrrﬂstss BAN.

Keiretsu Forum

La filial espafiola de Keiretsu Forum
tiene 125 inversores. Creada en 2007,
la red invierte en varios sectores, sobre
todo en nuevas tecnologias. En los
ﬁlﬁlmsehcoaﬁos.laradtnpsﬂcbado

Creada en 2004, Know Capital no se
limita a actuar solo como red de
business angels; ya que tiene més
finance. Know Capital invierte en dos
proyectos al afio, unos 300.000
euros por empresa. Desde 2009 ha
aportado 1,5 millones a cinco firmas
de tecnologia, retaily servicios.






